
「関与先は増やしたいが、営業はちょっと…」、「マーケティングなん
てやれるほどの予算も人材もない」、「何から始めればよいかわから
ない」「今の手法に行き詰まりを感じている」。そんなお悩みを解決
するのは、米国CPAファームの共同経営者・最高マーケティング責
任者のサリー・グリック氏。実践的なマーケティング戦略で全米の事
務所を成長させてきた同氏が、今ある資源を最大限に活用して関与
先を“創り出す”、本当の会計事務所マーケティングを公開します。

 見込み客を継続的に獲得する有効な手法とは？

 「会計事務所サービス」を確実に売るために
押さえておくべきポイントは？

 12年で規模を40倍にした事務所の成長戦略とは？

 新規獲得につながる事務所文化のつくり方とは？

 マーケティング計画の成功を左右する立案手順とは？

 見込み客を増やすには
ターゲット市場を拡大するべきか否か？

【仕様】 DVD1枚（60分）、添付資料 【定価】29,400円（税込）

DVD 商品ID 249H06

米国CPA合同会社Sobel＆Co.の共同経営者、
CGO（最高事業成長責任者）。経営学修士。同社
マーケティング・コンサルティング事業部部長も兼
任し、全米の関与先や同業者へマーケティングの
サポートを提供。特に、マーケティング専任者がい
ない中小規模の事務所を対象としたコンサルティン
グを行い、少ない予算でも実行可能な手法を用い
るマーケティング・プランの立案をサポートする。

これまでにJ.H.CohnおよびVidere Groupの最高
マーケティング責任者、複数の事務所でマーケティ
ング部部長を歴任。会計事務所マーケティングに
おける経験は30年以上。

2003年、米国のAAM（会計事務所マーケティング
協会）の「Accounting Marketer of the Year」に選出
され、2004年、同協会の会長を務める。米国の会
計情報全国紙『Accounting Today』に2004年から3
年連続で「会計業界で最も影響力のある100人」の
1人に選出される。

株式会社アックスコンサルティング代表取締役。
1988年 株式会社アックスコンサルティングを設立。
不動産コンサルティング、会計事務所向けコンサ
ルティングを中心に業務を展開。2005年からは、会
計事務所のネットワーク組織『FANアライアンス』を
新たにスタート。Webコンサルティングやアウトソー
シングなど新しいビジネスコンテンツをはじめ、経
営計画や決算カウンセリングの開発を手掛け、多く
の会計事務所の注目を集めている。自ら米国ＡＡ
Ｍの正式メンバーとして常に最新情報を入手し、日
本の会計事務所業界の成長発展に貢献している。

予約申込書 FAX 03-5791-7822
「営業せずに関与先を増やす 米国CPAのマーケティング手法」 DVD 249H06 セット

お支払方法 □事前振込 □商品代引 （ご指定のない場合は事前振込とさせていただきます）

会員属性をチェックしてください □会計事務所経営研究会 □アックス財産コンサルタンツ協会 □FANアライアンス
□第2期井上塾 □顧問先紹介サービス登録（ビジネスマッチング会員）

ご希望の方はチェックしてください □会計事務所経営研究会の資料希望（会員割引などのご案内）
□顧問先紹介サービス（ビジネスマッチング）の詳細資料希望

貴社名 お名前

ご住所 〒

TEL FAX

E-mail ＠ 弊社記入欄 HP


